
海外販路開拓

（シンガポール）



出所：農林水産省「農林水産物・食品の輸出に関する統計情報」
https://www.maff.go.jp/j/shokusan/export/e_info/zisseki.html

農林水産物・食品輸出は拡大傾向
（単位：億円）
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日本の食品輸出の推移



出所：農林水産省「海外における日本食レストランの数 https://www.maff.go.jp/j/press/yusyutu_kokusai/kikaku/attach/pdf/231013_12-3.pdf
（ ）内は2021年調査との比較

海外で日本食の人気が高まっている

海外の日本食レストラン数（単位：万店）
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海外における日本食レストランの状況

https://www.maff.go.jp/j/press/yusyutu_kokusai/kikaku/attach/pdf/231013_12-3.pdf
https://www.maff.go.jp/j/press/yusyutu_kokusai/kikaku/attach/pdf/231013_12-3.pdf
https://www.maff.go.jp/j/press/yusyutu_kokusai/kikaku/attach/pdf/231013_12-3.pdf


→家計の消費意欲・購買力が高い

→魅力的な富裕層マーケットがある

→高品質、安全、価格に見合う価値あり（2019年11月 電通 ジャパンブランド調査）

→シンガポールの日本食レストラン数は1,252店（2021年6月、在シンガポール日本国大使館調べ）

→シンガポール＝ハブ機能（様々な国の人が往来、物流の要所）

→背後には6億人の巨大なASEANマーケット

1人あたりGDP推移（米ドル）

1人当たりGDP

アジアNo.1
■日本の約1.5倍

全人口の約6%が
富裕層※

■資産100万米
ドル以上

①堅調な経済成長

②『Made in JAPAN』の高いイメージ

③ASEANのショーケース

シンガポール市場は魅力的

45,310.91

66,326.17

0

20,000

40,000

60,000

80,000

2018 2019 2020 2021 2022

日本 シンガポール

出所：World Economic Outlook Database

※外務省 シンガポール基礎データ（https://www.mofa.go.jp/mofaj/area/singapore/data.html） よりシンガポールの総人口を約564万人、UBS Global Wealth Report2024
（https://www.ubs.com/content/dam/assets/wm/global/insights/doc/global-wealth-report.pdf）より資産100万米ドル以上の人口を約33万人として計算3

シンガポール市場について

https://www.mofa.go.jp/mofaj/area/singapore/data.html
https://www.ubs.com/content/dam/assets/wm/global/insights/doc/global-wealth-report.pdf
https://www.ubs.com/content/dam/assets/wm/global/insights/doc/global-wealth-report.pdf
https://www.ubs.com/content/dam/assets/wm/global/insights/doc/global-wealth-report.pdf
https://www.ubs.com/content/dam/assets/wm/global/insights/doc/global-wealth-report.pdf
https://www.ubs.com/content/dam/assets/wm/global/insights/doc/global-wealth-report.pdf


現地開催

会場 シンガポール内のホテル

実施内容
初日 ：バイヤー訪問

２日目：ビジネス商談会

出展企業数 34社(食品、工芸品、観光)

来場者数 182社 商談件数 791件

オンライン開催

形式 オンライン ※Teams利用

実施内容
・事前マッチング(書類、サンプル)
・オンライン商談実施

出展企業数 33社(食品)

参加バイヤー 3社 商談件数 17件

石川県・北國銀行主催シンガポール商談会
2016年から連続で毎年開催しており、北陸の食材は現地バイヤーから高い評価を得ています。

（2019年実績） （2020年実績）

4

シンガポールでの当社グループの取組み



海外商談会・展示会

テストマーケティング（シンガポール）

プロモーション

ECサイト催事出展

バイヤー訪問
需要調査

競合消費調査

フィードバックMT
戦略再策定
商品改良

繰り返し

繰り返し

市場調査・戦略立案コンサル 販路開拓コンサル 商流構築コンサル

➢ 弊社では市場調査から販路定着まで幅広くサポートいたします。

（弊社コンサルティングサービスの全体図）

市場可能性

市場調査

戦略立案

方針策定
事前準備 販路開拓 取引開始

市場調査
マーケティング分析
法令・規制確認

市場分析
販売商品・販売方法
ターゲット選定

商品理解
バイヤーへのコンタクト
サンプル送付

バイヤー訪問
ニーズのフィードバック
商品改善提案

商流構築フォロー
物流フォロー
資金決済フォロー

フェーズ1 市場調査 フェーズ2 販路開拓支援
フェーズ3

商流構築支援

➢ （参考）海外販路開拓における一般的な流れ
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海外販路開拓の全体像
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貴社の海外営業部の一員になります

✓ 貴社の商品を、海外バイヤーへ「現地で直接」ご紹介します

✓ 現地のニーズを、「リアルタイム」でフィードバックします

✓ フィードバックを蓄積し、「毎月レポート」します
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CCIの海外コンサルティング
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コンサルティングの流れ

商品理解

• 貴社商品の理解に向けてCCイノベーションシンガポールと情報共

有を行います。

バイヤー訪問

• バイヤーを訪問し、商談を行います。

フィードバック

• 商談結果をフィードバックします。

戦略策定

• 商談・調査結果をもとに販路開拓戦略を策定します。



商品

理解

サンプル

送付

バイヤー

訪問

フィード
バック

商流構築
フォロー

貴社

CCイノベーションシンガポールの強み
➢ 買い手・売り手双方に対する理解
➢ シンガポールの商慣習への理解

P

D

C

A

CCイノベーションの強み
➢ プロモーション戦略
➢ ヒト・モノ・カネに関するご提案

国内・シンガポールでの充実したサポート
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コンサルティングの流れ
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CCイノベーションの海外ネットワーク

独自ネットワーク

・グループ全体で東南アジアや中国に独
自のネットワークを構築。
・国内外一体となった、コンサルティン
グ機能の提供により、お客さまの成長を
サポートします。

コンサルティング

・現地法人へのコンサルティング、海外
M&A、販路開拓、仕入先多様化、海外
進出支援など、様々なニーズに対応する
ことが可能です。



2008年12月
からグループとして
シンガポールへ進出

シンガポール現地法人概要（CCイノベーションシンガポール）

会社名 CC Innovation Singapore Pte. Ltd.

住所 138 Market Street #08-02 CapitaGreen Singapore 048946

設立日 2022年7月25日

事業内容
• コンサルティング
• 法人融資・リース
• 投資 他

70件
を超える豊富な
販路開拓支援実績

日本語対応可
日本人社員4名在籍

400＋
現地バイヤーネットワーク

7回
現地商談会開催実績

国内外一体
のサポート体制

（国内・海外双方に拠点）

（上記実績は北國フィナンシャルホールディングスグループ全体の実績）
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CCイノベーションシンガポール拠点のご紹介



業務効率化

•BPR企画・立案

•クラウド会計を活用した事務効率化

•各種業務のマニュアル化

•海外販路の開拓

•海外拠点の設立に関する支援

•貿易手続に関する助言

•企業の売却・買収のコーディネート

•企業価値算定に関する助言

•経営の承継に向けた社内体制整備

Ｍ＆Ａ・事業承継海外展開

デジタルマーケティング

•Web広告導入、運用支援

•SEO改善支援

•メールマーケティング支援

•人事評価制度の策定

•賃金制度の設計

•階層別・専門別研修の実施

•システム導入・更改のサポート

•独自アプリによる生産性向上

•社内コミュニケーションの活性化

ICT人事制度・人材育成
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CCIのソリューション

• CCIではお客さまの課題を明確にとらえ、お客さまに最適なソリューションを提供します。

• CCIグループ各社、各業務提携機関がお客さまの成長戦略をご支援します。

経営戦略

•経営理念、ビジョン策定

•経営計画の策定

•個別施策の立案

•原価管理体制の構築

•物件費削減に関する助言

•アウトソーシングの受託

•最適な人材マッチング

•独自のネットワーク

•人材定着サポート

人材紹介コストマネジメント

業 務 提 携 機 関

＋

コンサルティングメニュー



LinkedIn Facebook

コンサルティング事例やセミナー情報を発信中

ぜひフォローをよろしくお願いします！

お問合せ 

当社のコンサルティングに

ついての詳細はこちら

専門コンサルタントが

ご相談を承ります。

お気軽にご連絡ください！



ご確認事項
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●本資料は、情報の提供のみを目的として作成されたものであり、CCイノベーションとのお取引を勧誘するものでは

ありません。

●本資料に記載されている意見などはCCイノベーションが信頼に足り、且つ正確であると判断した情報に基づき作成

されたものではありますが、その正確性、確実性を保証するものではありません。なお、本資料は、作成日において

入手可能な情報等に基づいて作成したものであり、金融情勢・社会情勢等の変化により、内容が不正確なものになる

可能性もあります。

●本資料のご利用は、お客さま御自身の判断でなされるよう、また、必要な場合には顧問弁護士、税理士などの各種専

門家にご相談いただきますようお願いいたします。

●本資料の著作権はCCイノベーションに帰属し、本資料の一部または全部を、電子的または機械的な手段を問わず、

無断での複製または転送等することを禁じます。
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